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Canada busca refugio

en Europa

OTAWAYY LA UE PREPARAN UN TRATADO DE LIBRE COMERCIO MIENTRAS
LOS LOBBIES DE EEUU REFUERZAN SUS PRESIONES PROTECCIONISTAS

POR MARTA GARCIA ALLER
Canadé es el segundo pais mas grande
del mundo y seguramente uno de los po-
cos en que muchos de sus ciudadanos
duermen tranquilos sin cerrar con llave
la puerta de casa. Sin embargo, hay algo
que les quita el suefio altimamente: el
ruido que el vecino de abajo estd ha-
ciendo desde que empezd la crisis. Te-
niendo en cuenta que el 70%
de sus exportaciones tienen

Comercio de América del Norte (Nafta). No
creo gque vayan contra Canada.”

Los canadienses llevan més de 15 afios
intentando que la Unién Europea les
abra sus puertas a un tratado de libre
comercio. 5i prospera este envite, sera el
primer tratado bilateral que acuerde la
UE con un pais desarrollado. Para Ca-
nadd, la UE es su segundo mayor socio

comercial después de EEUU, v para la
UE Canada es su segundo pais inversor.
Ambos sacarian buena tajada del
acuerdo si logran llevar a buen puerto
las negociaciones que empezaran ofi-
cialmente en mayo,

“El acuerdo bilateral incrementaria el
comercio ¥ las inversiones en al menos
40.000 millones de dolares canadienses
{mas de 24.000 millones de euros) a los
siete afos de entrar en vigor®, afirma
MacLaren. El comercio bilateral entre la
UE y Canada ascendid en 2008 a 90.100
millones de délares canadienses, Pero
MacLaren, que ha vivido el proceso de
negociacion con Bruselas desde sus ini-
cios en los afios 90, admite que el camino
no sera facil: “Con Bruselas nunca lo es”.
Siendo optimista, estima que el plazo de
negociacion no serd menor a un ano.

MEJOR DOHA. Otra complicacion afiadida a
la que tendrd que enfrentarse el
acuerdo es, cdmo no, la crisis. “El actual
contexto econdmico pone dificultades a
la liberalizacion comercial.
Estd aumentando el protec-
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desde Ottawa prefieren diver-
sificar sus dependencias eco-
nomicas lo mas posible, no sea
que el nuevo presidente cambie
de opinidn.

“Esta crisis hay que com-
batirla con libertad comer-
cial, no al revés", afirma Roy
MacLaren, presidente de la Mesa
Redonda sobre Ne-

gocios Canadd-Eu-

ropa y ex ministro T‘»_“'-'E TRAEMOS DE CANADA?
as principales exportacio-
nes del pais norteameri-
cano a la UE son materias
primag, pasta, papel, big-
nes de equipo v del sector

de Comercio Exte-
rior de Canada. “La
situacion en EEUU
nos preccupa, si
Pero el proteccio-
nismo no estd re-
surgiendo en Washington, sino en los
lobbies locales, que presionan a la Admi-
nistracion Obama para que proteja su in-
dustria. Lo que les preocupa sobre todo es
México, su otro socio del Tratado de Libre

acroespacial.

mientras dure la crisis”,
Pero si el acuerdo de libre
comercio entre la UE y Canada
logra finalmente prosperar, po-
dria servirle a los 27 como
modelo para negociacio-
nes con paises como Japan,
Australia, Nueva Zelanda o

EETMI.

“Los acuerdos bi-

UNA ECONOMIA ABIERTA.
El 35% del PIB canadiense depende de las
expartaciones de bienes y servicios.

DESTIND COMPETITIVOD.
Canad3 es el destino de in-
version mejor valorado por
las empresas espaiiolas, se-
gun el Club de Exportadores e
Inversores.

laterales son mas
faciles de negociar,
pero mMenos reco-
mendables que un
acuerdo multilate-
ral que saque ade-
lante la Ronda de
Doha”, afirma
Steinberg. A los canadienses, sin em-
bargo, se les acaba la paciencia, Para
MacLaren, "Doha no va a ninguna parte y
es urgente hacer algo contra un

proteccionismo en aumento”. n
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